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26. Priprava zboizi k prodeji, vlastni prodej a jeho technika

Pfriprava zbozi k prodeji spociva

¢ V oSetfovani zboZi pred prodejem,
% V predbalovani a pfedvazovani zbozi,

%V Upravé zboZi

% Ve vystavovani zboZi a jeho oznaceni cenovkou,

% V dopliovani zbozi.

VSechny tyto Cinnosti vytvareji vhodné podminky pro rychly prodej, snizuji ¢as potfebny k nakupu a
zvysuji uroven obsluhy. ZpUsob pfipravy zboZi k prodeji je zna¢né rozmanity a je zavisly na
vlastnostech jednotlivych druhl zboZzi na zplsobu doddvek a na zplUsobu prodeje.

Osetfeni zboZi pred prodejem

Na kvalitu i vzhled zboZi nema vliv jen spravné uskladnéni, ale také i soustavna péce béhem doby
skladovani. VSechny druhy skladovaného zbozZi je treba predevsim udrzovat v Cistoté. Zbozi
oSetfujeme podle individualnich vlastnosti jednotlivych druhl zboZi. Velkd pozornost pfi oSetfovani
zboZi se musi vénovat potravinaiskému zbozi s kratsi trvanlivosti a nékterému nepotravinarskému
zbozi, u néhoz se delsim skladovanim muiZe narusit jakost.

Osetfovani uskladnéného zbozi je dulezitou slozkou cCinnosti provoznich pracovnik(l, které utvari
podminky pro Uspésné uspokojovani poptavky spotiebitelll a pomaha sniZovat ztraty na zbozi.

Predbalovadni a predvaZovdni zboZi

Zrychluje obsluhu pfi zvyseni frekvence zakaznikl a dovoluje ucelné vyuZit prodejni doby se slabsi
frekvenci. Predbaluji a predvazuji se potraviny, ale lze predbalovat i nékteré druhy
nepotravinarského zbozi, napt. galanterni a papirnické zbozi.

Uprava zboZi pfed prodejem

U nékterych druh(l zboZi je nezbytné, aby spotfebitel dostal zboZi kompletni a pfipravené
k pouzivdni. Vhodna estetickd Uprava vzbuzuje spotfebitellv zajem o zboZi. Nékteré zbozi
upravujeme pred prfimym prodejem tak, aby bylo vystaveno, predvedeno nebo predloieno
spotrebitelim v takové Upravé a stavu, v jakém jim bude slouZit. Napf. odévy musi byt vyZzehleny,
jizdni kola kompletni, mi¢e nahustény.

1. Ukol:
4+ Popiste, jakou upravu zboZi provddime u lahudkdriského a cukrdrského zboZi, uzenindm a
masu.




Vystavovdni zbozi a oznacovdni zbozi cenou

Pfimym pokracovanim ptipravy zboZi k prodeji je jeho vystavovani a usporadani v prodejni
mistnosti. Zplsob vystavovani zboZi ovliviiuje predevsim technika prodeje dand urcitou formou
prodeje, ale i typem prodejny a $ifi jeho sortimentu a samoziejmé i celkovym dispozi¢nim feSenim.
Napfriklad v prodejnach s obsluhou je zboZi uspofadano vertikalné podle cetnosti prodeje /nejcastéji
zadané zbozi ma mit prodavac¢ na dosah ruky/. Kupujici ma zbozi vystavené pred sebou. V
samoobsluhach jde kupujici kolem vystaveného zbozi, a proto je zde vyhodnéjsi horizontalni
usporadani, pti kterém se pribuzné druhy umistuji blizko sebe.

Vkusné a ucelné vystavené zboZi usnadnuje zakaznikovi vybér, nebot je nejvhodnéjsi nabidkou.
Vystavené zbozi musi byt ozna¢eno cenovkou, na niz je nazev, druh i cena zbozi. Pfi vystavovani
zbozi je nutno dodrzovat hygienické a bezpecnostni zasady. Je tfeba dbat bezpecnosti zakaznikd ni
prodavacl. Vystavovani zboZi a oznaceni cenou v regalech nebo v gondolach je posledni operace se
zbozim pred prodejem.

Doplriovdni zbozi

Vystavovani zboZi Uzce souvisi sjeho doplfiovdanim. Doplfiovani zboZi se provadi obvykle po
skonceni prodejni doby nebo pred otevienim prodejny. V pribéhu prodeje ma vedouci prodejny
dbat, aby duhy zbozZi byly doplfovany vcas, dfive, nez se doprodaiji.

2. Ukol: Mate k dispozici 100 bodti. Rozdélte tyto body podle dileZitosti. Nejdilezitéjsi éinnost bude
ohodnocena 20 body.

Ndzev Cinnosti Pocet bod
Oznaceni zboZi cenou

dopliiovani zboZi

vystavovani zboZzi

aranzovani zbozi

darkové baleni

predbalovani - predvaZzovani

kontrola trvanlivosti

Body celkem:

Pouzita literatura: Novotny Mojmir, Obchodni provoz pro stfedni odborna ucilisté 1.vyd. Praha: Fortuna 2003
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